1. Clovék ekonomicky a trzni systém

Ekonomie pojednava o ekonomickém chovani ¢loveka a o trznim procesu.

1.1 Je ekonomie exaktni véda?

Do jaké miry je ekonomie exaktni v€dou, srovnatelnou s ptirodnimi védami? Je schopna formulovat své
zakony — zakony ekonomického chovani ¢lovéka — stejné piesné a jednoznacné, jako dokaze naptiklad
fyzika formulovat zadkony ptirody?

Volny pad jablka a nakupovani jablek

Kdyz chce fyzik formulovat zakon volného padu télesa, uskutec¢ni pokus — pozoruje napiiklad pad jablka se
stromu. Zjisti, Ze jablko urcité hmotnosti spadne z ur¢itého stromu za urcity ¢as a s urcitym zrychlenim.
Dokaze nejen presné zméfit potiebné fyzikalni veli¢iny (hmotnost jablka, vysku stromu, ¢as a zrychleni
padu), ale zjisti, Ze totéz jablko bude z t€hoz stromu padat vzdy za stejny Cas a se stejnym zrychlenim.
Kdyz chce ekonom formulovat zakon poptavky, nezbyva mu nez pozorovat chovani kupujiciho. Pozoruje
naptiklad pani Novakovou na trhu jablek. Pani Novakova ptichazi kazdy den do trznice kupovat jablka.
Ekonom, ktery ji pozoruje, zjisti, Ze pani Novakova nebude pfi stejné cené jablek nakupovat vzdy stejné
mnozstvi jablek. Jeji nakupy budou totiz ovlivnény subjektivnimi faktory, které nedokaze popsat a zmé&fit
nejen pozorovatel, ale mnohdy ani sama pani Novakova. Pani Novakova miva chut’ na jablka nékdy vétsi a
jindy mensi. Nékdy je unavend a nechce se ji nést domi pftilis tézky nakup. Jeji chovani na trhu jablek je
Casto nepredvidatelné a nevysvétlitelné — i kdyby se ji pozorovatel ptal, pro¢ koupila méné nebo vice
jablek, mozna by mu nebyla schopna odpovédet.

Jak ma ekonom formulovat zdkon poptavky (vztah mezi cenou a kupovanym mnozstvim), kdyz se
stejny kupujici chova na trhu pokazdé¢ trochu jinak?

Obdobnou neurcitost chovani miizete pozorovat u investort. V roce 1997 propukla v nékterych asijskych
zemich finané¢ni krize, protoze zahranicni investofi ,,ztratili davéru® v tamni ekonomiky a zacali houfné
prodavat jejich mény. Ekonomové formulovali fadu hypotéz, pro¢ k tomu doslo. Ale jejich nazory se
znacéngé liSily v tom, pro¢ k tomu doslo prave v t€ dobé a pro¢ méla tato financni krize prave takovy rozmér.

Veli¢iny, které ovliviiuji ekonomické chovani ¢lovéka, nejsou objektivné méritelné, tak jako
hmotnost, draha a Cas. Jsou to jen subjektivni pocity — chut,, ndlada, tinava, strach, diivéra, nejistota. Pocity,
které ¢lovek nedokéaze kvantifikovat a pfesné sdélit. Proto ekonomové nejsou schopni kvantifikovat
ekonomické chovani lidi obdobnymi metodami, jaké pouzivaji pfirodni védy. V tom je rozdil naptiklad
mezi ekonomii a fyzikou. Je rozdil pozorovat nezivé véci a pozorovat lidi. Chovani ¢lovéka je tézko
predvidatelné, protoZe je ovliviiovano subjektivnimi faktory, které nelze mérit. Proto je ekonomie (coz
ovSem plati pro vSechny spolecenské v€dy) méné exaktni védou nez napiiklad fyzika, chemie nebo
matematika.

1.2 Ekonomie — véda politickd

Mozna jste si uz povsimli, ze kdyz ekonomové hovofti k riznym hospodaiskym otazkam, obvykle zaroven
vyslovuji néjaka hospodarsko-politicka doporuceni. Je to skute¢né specifikum ekonomie? Je ekonomie
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Spor o volny obchod

Védeckym sporem je spor ekonomi o to, zda je zddouci vystavit doméci trh zahrani¢ni konkurenci.
Nekteii ekonomové dokazuji, ze ano, nebot” konkurence zahrani¢niho zbozi zvysuje tlak na domaci
vyrobce a nuti je vyrabéet kvalitnéji a prodavat levnéji. Jini ekonomové tvrdi, Ze je G¢elné domaci trhy
chranit (naptiklad dovoznimi cly), nebot’ zvySené dovozy vytlacuji domaci producenty z trhu a zvysuji
nezameéstnanost. VSimnéme si pfitom, ze takovéto spory se obvykle dostavaji na piedni stranky novin,
vyvolavaji horké debaty ve vladé a Casto i natlakové akce zainteresovanych skupin. Jsou politicky
aktudlni. Pro¢? Protoze jakakoliv odpoveéd’, kladnd nebo zapornd, vyhovuje zajmim nékterych lidi a
poskozuje zajmy jinych lidi. Jsou to zajmy ekonomické, v nichz jde o penize, tedy zajmy velmi silné.
Clovék byva pomémé lhostejny k problému, jak vyhynuli dinosauii. Nebyva vsak lhostejny, kdyz se fesi
otazky, v nichz jde o jeho hmotné zajmy — 0 to, za kolik proda ( je-li vyrobcem) nebo za kolik koupi ( je-li
spottebitelem), i o to, zda bude nebo nebude ohrozen ztratou zaméstnani.

Ekonomie se zabyva otazkami, které maji bezprostiedni vliv na blahobyt lidi. Proto je zfejmé vice
nez jiné védy védou politickou.

Lidé mivaji sklon pfipisovat vysledky ekonomiky politikiim, protoze véri, ze vlady mohou udélat hodné
napf. pro snizeni nezaméstnanosti, pro hospodaisky rist, pro rust mezd. Tato vira v ekonomickou moc
vlady je odiivodnéna jen z malé Casti, protoze na vyvoj a vysledky trzni ekonomiky maji dominantni vliv
soukroma rozhodovani lidi (podnikatelti, vyrobcti, investorit). Nicméné hospodaiska politika vlady ma
prece jen na ekonomiku sviij dopad. Politika ovliviiuje ekonomiku. A vysledky ekonomiky maji
zpétné€ dopad na osudy politiki.

1.3 Svoboda volby

Svoboda volby, je moZnost sam si vybrat mezi prileZitostmi, které se mné nabizeji. Svoboda
volby je zakladnim principem naSeho Zivota.

Svoboda volby znamen4, Ze si sami volite rozd&leni svého volného ¢asu mezi riizné aktivity. Ze sami
rozhodnete o svém povolani. Ze si vyberete $kolu, na které chcete studovat.

Sama moznost svobodné volby vas napliuje Stéstim. Ale zaroven vas vystavuje tlaku. Svobodu volby maji
vsichni. Jste proto nejen subjektem volby, ale i objektem volby — vybirate si, ale jste také vybirani. Vite,
7e si vas (z mnoha jinych) nékdo voli za Zivotniho partnera. Ze si vas $kola vybira za svého studenta. To je
soutéZ neboli konkurence. A vy jste ve vétsin€ zivotnich situaci jednim z mnoha soutézicich.

Védomi, ze chcete obstat v soutézi, ve vas vyvolava snahu o sebezdokonaleni a touhu vyniknout.

SoutéZz je hybnou silou zdokonalovani ¢lovéka a tedy 1 silnym motorem vyvoje spole€nosti. Predstavte
si, ze by vam byl va§ Zivotni partner vybran uz pfi narozeni. Ze by vam n&kdo predur¢il vase budouci
povolani. Vase Zivotni jistoty by se tim zvySily. Ale zaroven by zmizel tlak soutéze. Vase snaha o
sebezdokonalovani by vyprchala.

Trzni ekonomika je systémem, zaloZenym na ekonomické svobodé volby — na trzni konkurenci.
Lidé, kteti chtéji na trzich sménovat sva zbozi a sluzby s jinymi, maji moznost si vybrat, s kym a za co je
chtéji sménovat. Trzni konkurence dava ¢lovéku moznost, aby si vybiral, to nejlepsi. A zaroven na néj
vyvolava tlak, aby on sam byl co nejlepsi — aby se specializoval na to, co umi nejlépe, a aby v tom byl
kvalitné€jsi a levnéjsi nez jini. Trzni konkurence se tak stala hlavni hybnou silou ekonomického ristu.



O sile a perspektivnosti trzni ekonomiky svéd¢i nejlépe to, ze obstala v historické soutézi s centralné
planovanou ekonomikou — se systémem, ktery svobodu volby potlacil a ktery je vystizné charakterizovan
vyroky dvou prednich vidcii bolSevické revoluce v Rusku — V.I. Lenina a L. Trockého.

Centralné planovana ekonomika

Centralné planovana ekonomika byla poprvé vytvorena ve 20. a 30. letech v komunistickém Sovétském
svazu. Pod tlakem Sovétského svazu, ktery vysSel vitézné€ z druhé svétové valky, vznikly ve druhé poloviné
40. let komunistické politické systémy a centralné planované ekonomiky v nékterych zemich stiedni a
vychodni Evropy — v Ceskoslovensku, Polsku, Mad’arsku, NDR, Bulharsku, Rumunsku a Jugoslavii, a také
v n&kterych asijskych zemich — v Cing, severni Koreji a severnim Vietnamu. Tak vznikl tzv. socialisticky
tabor.

Podstatou centralné planované ekonomiky bylo potlaceni ekonomické svobody volby — potlaceni trzni
smény a trzni konkurence. Zakladnim koordinatorem ekonomického chovani lidi a podnikti prestal byt trh a
stal se jim plan. Plan, ktery byl tvofen ,,nahofe®, centralnim planovacim ufadem, a rozepisovany ,,dola*
jednotlivym podnikiim v podob¢ tkolil planu. Ceny se nevytvarely volné€ na trzich pod vlivem poptavek a
nabidek, nybrz byly rovnéz tvoieny planovacim uradem.

Potlaceni svobody volby vSak znamenalo zarovei potlaceni motivace lidi.

Avsak za hranicemi socialistického tabora, v zemich, kde svoboda volby ztistala zakladnim principem
zivota, pokracoval progresivni vyvoj. Centraln€ planovana ekonomika zacala prohravat svou soutéz s trzni
ekonomikou. Komunisti¢ti viidcové si brzy uvédomili, jak nebezpecnou konkurenci pro n¢ predstavuje
systém zaloZeny na svobod¢ volby. Pochopili, Ze kdyby ponechali svym ob¢aniim svobodu pohybu, mohli
by se dockat hromadné emigrace lidi utikajicich do svobodnych zemi. Proto byla na hranicich sovétského
bloku spusténa ,,Zzelezna opona“ — hranice se svobodnym svétem byly uzavieny. Nejostudnéj§im mistem
této ,,zelezné opony* byla berlinska zed’ postavena vladou NDR na zacatku 60. let. Tato zed rozdélovala
Némecko na dva svéty. Vychodni ¢ast Némecka pod vladou komunisti organizovala své hospodaistvi na
principu centralniho planovani. Zapadni c¢ast Némecka byla demokratickou zemi s trzni ekonomikou.
Prosperita zapadni ¢asti Némecka se vSak stala oproti vychodnimu Némecku natolik zietelnd a do oci bijici,
ze vlada NDR musela postavit napfi¢ Berlinem zed'.

Ve druhé poloviné 80. let zacalo nejvyssi komunistické vedeni v Sovétském svazu koketovat s trznimi
reformami. Nebyla to nahoda, nybrz uvédomeni si, Ze centraln¢€ planovana ekonomika ztraci dech a zacina
za trznim svétem zaostavat. Po roce 1989 se socialisticky svét zacal rychle bortit a dnes z néj jiz nezistalo
témef nic.

1.4 Spontanné vzniklé a élovékem zkonstruované systémy

Na zakladé svobodného lidského jednani vznikaji evolucni cestou sloZité systémy. Sama lidska
spole¢nost je takovym systémem. Ale jsou jimi i jeji subsystémy, jako je naptiklad jazyk, hudba, pravo,
moralka a také trzni ekonomika.

Tyto a mnohé dalsi systémy nevznikly tak, ze by je nékdo vyprojektoval a zkonstruoval. Vznikly tak, Ze
st lidé na zéklad€ svobodné volby vyménovali s jinymi své ¢innosti, sluzby, informace. Kazdy jednal sdm
za sebe, z vlastniho popudu a rozhodnuti, aniZ by byl kymkoli fizen. Dobrym ptikladem spontanné
vzniklého systému je jazyk.




Jak vznikl jazyk

Napadlo vas nékdy, jak vznikl jazyk? Nikdo jej nevymyslel, nezavedl, nikdo lidi neinstruoval, jaka slova a
slovni spojeni maji vymyslet a pouzivat. Jazyk vznikl spontanné — z potieby lidi vyménovat si informace. Z
pocatku byl jednoduchy, chudy a neobratny. Ale tim, jak jej lidé pouzivali, se ddle obohacoval, ttibil a
zdokonaloval. Nékteti lidé mu pak dali pravidla. Ale nejsou to pravidla, kterym jazyk vdéci za svou krasu a
bohatstvi. Za to vdéci tomu, Ze jej miliony lidi po staleti kazdodenné pouzivaly pfi vzdjemné komunikaci.
Ze pii svych vyrobnich, technickych a védeckych aktivitach lidé piichazeli na nové véci, pro které museli
nalézat nova slova. Ze v ném psali dramata a basné. Ze v ném stylizovali politické projevy.

Byly u€inény i pokusy vytvofit umély jazyk. Jeho tvirci chtéli, aby se umély jazyk stal univerzalnim
dorozumivacim jazykem mezi narody. Tyto pokusy ztroskotaly. Lidé umély jazyk nikdy nezacali pouZivat.
Mozna i proto, Ze citili jeho nepfirozenou umeélost.

Jsou jednoduché systémy, které vznikaji lidskou konstrukei. Jejich konstruktéti jsou jejich otcové —
vyprojektovali je, zkonstruovali je a musi je také tidit (nebot’ vlastniho Zivota nejsou takové systémy
schopny). A jsou slozité systémy, které vznikaji lidskym jednanim. Nevznikly jako produkt vynalezce
nebo konstruktéra, a proto je také nemtize nikdo fidit.

Firma je jednoduchy systém vznikly konstrukci — je zaloZena a fizena svymi zakladateli. Ale ekonomika
je slozity systém, ktery nemiize vzniknout a vyvijet se jen na zakladé lidského jednani — na zakladé
svobodné smény mezi lidmi. Byly uéinény pokusy zkonstruovat ekonomiku podle projektu politikti a
planovaci a fidit ji, tak jako konstruktér fidi svij stroj. Avsak tyto pokusy dopadly Spatné.

1.5 Vlastni zajem a spoleCensky zdjem

Trzni ekonomika je systémem, v némz kazdy ¢lovek sleduje sviij vlastni zajem. A zde se vynofuje
otazka. Je mozné, aby v systému, kde lidé sleduji své vlastni, individualni zajmy, bylo dosahovano
spolecenského prospechu? Vzdyt sledovani vlastniho zajmu je projevem sobectvi. Neni sobectvi v
rozporu se spole¢enskym zajmem? Tyto uvahy Casto svadeji k domnénce , Ze jediny, kdo dokaze
transformovat individualni zajmy ve spolecensky zajem, je stat. Tato domnénka je vSak mylna.

Mala skupina lidi, jako je rodina nebo skupina ptatel, funguje na zékladé solidarity a vzajemné pomoci.
Jednotlivec v takové skupin€ nemysli jen na sebe, ale i na ostatni, a pomaha jim. To proto, Ze se lidé v
takovych skupinach znaji, Ze je k sobé poutaji vztahy lasky nebo pratelstvi. Ale ve velké skuping, jako je
mésto nebo ndrod, se lidé téméf nebo viibec neznaji, a jejich spoluprace proto nemuiize byt zaloZena na
stejnych principech, jako je tomu v malé skuping. Cim vétsi je skupina lidi, tim slabsi jsou pojitka zalozena
na lasce k bliznimu, na pfatelstvi, na vzajemné solidarité, a naopak tim silng;$i jsou motivace zaloZzené na
vlastnim prospéchu.

V trznim systému vznikaji mezi lidmi vztahy spoluprace tak, Ze spolu lidé sménuji. Dobrovolnost této
smény je zarukou, ze smeéna bude vyhodna pro oba sménujici. Kazdy sleduje sviij vlastni zajem, a presto je
jeho konani také v z4jmu jinych. Pekaf pro nés nepece chléb proto, ze nds ma rad, ale protoze chce vydélat.
To diky jeho touze po zisku mame dobry chléb.

V trznim systému neni sledovani individualnich zajmi v rozporu s dosaZenim spolec¢enského
zajmu. Pravé naopak: systém, ktery dava lidem svobodu sledovat vlastni zajmy, vytvari silné
motivace. Donut'te lidi, aby zapomnéli na vlastni zdjem a obé&tovali se




pro jiné, a potlacite jejich motivace. Ziskate nevykonny a skomirajici systém, ktery povede k chudob¢ a
upadku.

1.6 Uloha cen — informace, motivace, alokace

Mozna vas napadlo: jak je mozné, ze ekonomika, ktera je zaloZena na sledovani vlastniho zajmu, maze
fungovat jako systém? Kdo koordinuje chovani lidi, kdo zajistuje jejich spolupraci ve vyrobé? Kde se
nachazi ,,banka informaci®, z niZ by vyrobci mohli ¢erpat znalosti o tom, co, kolik a jak maji vyrabét?
Takova ,,banka informaci“ ovSem neexistuje. A nastesti ji ani neni tieba. Nastésti nikdo, ani sdm truhlar,
nemusi védet, jak se vyrabi skiiil. Nemusi sbirat vSechny ty rozptylené informace a snazit se je zpracovat.
Kazdy potiebuje znat pouze ten ,,sviij kousek* informace, ktery sam pouziva pii své specializované
¢innosti. Plati to o nejslozitéjsim pocitaci prave tak jako o té nejobycejnéjsi skiini. VSichni lidé jsou
oddéleni délbou prace a zaroven spojeni sménnymi transakcemi, v nichz si své ¢innosti vyménuji.
Tisice jejich rukou jsou spojeny ,,neviditelnou rukou“ trhu, kterd koordinuje jejich ¢innosti tak, ze na
konci vznikaji véci a sluzby, které kazdy z nas chce. Ano, ale jak se k lidem dostavaji ty ,,kousky*
informaci, které potfebuji znat? Truhlaf sice nemusi znat v§echno, co souvisi s vyrobou skiini. Musi ale
prece jen veédét, kolik a jaky nabytek ma vyrabét, na které trhy jej ma dodavat, z jakého materialu jej ma
délat. Potfebuje védet, jaka je velikost a struktura poptavky po nabytku a jaké jsou néklady na jeho vyrobu.
Co jej o tom informuje? Jsou to ceny. Ceny prken, ceny prace (mzdy) jeho délniki, ceny nabytku. Ceny
materialu a prace mu fikaji, jaké jsou naklady. A ceny nabytku mu tikaji, jaka je poptavka. Podobné jako
dopravni provoz potiebuje ke svému fungovani svételné signaly, potiebuje trzni systém cenové signaly.
Ceny maji v trznim systému tri zakladni funkce — informac¢ni, motivac¢ni a alokacni. Tyto tfi funkce
pfitom spolu tésn¢ souviseji. Abychom je pochopili, ukazme si vyznam cen na piikladu.

Ubytek cedrovych lesi

Truhlaf vyrabi nabytek z cedrového dieva. Intenzivni tézba cedru vSak vede k rychlému ubytku téchto
stromi. Védci a odbornici v lesnim hospodafstvi o tom napisi fadu odbornych ¢lankd. Také doporuci, aby
se snizila spotieba cedru, jinak hrozi témto lestim jesté rychlejsi ubytek ¢i dokonce zanik. Ale dostanou se
jejich doporuceni k usim truhlait a spottebiteld? Budou tyto rady lesnich odbornika vyslySeny? Truhlaf si
pravdépodobné ¢lanky lesnich expertti viibec neptecte, protoZze ma spoustu své prace. Ale i kdyby truhlar
chtél omezit spottebu cedrového dieva, nevi, o kolik ma snizit vyrobu cedrového nabytku, nakolik mé Settit
dfevem a zmenSovat tlouStku stén nabytku. Z védeckého ¢lanku se to nedozvi. Nejsou pro ného zadnou
uzitecnou informaci. Stejné jako nejsou zadnou uzite¢nou informaci pro spotiebitele. Nastésti truhlafi
dostanou informace, které potrebuji z trhti. Kdyz za¢ne ubyvat cedrovych lesti, objevi se na trhu méné
cedrového dieva a jeho cena vzroste. Truhléf je nucen prenést zdrazeni cedru do zvySeni cen svého
nabytku. Zdrazeni cedrového nabytku je informa¢nim signalem pro spotiebitele. ProtoZe lidé neradi kupuyji
drahé zbozi, ptfim¢je je zdrazeni cedroveého nabytku k tomu, aby jej kupovali ménég. Tak vyvola zdrazeni
cedru pokles poptavky po cedrovém nabytku. Naopak, vzroste poptavka po nédbytku z jinych druhi dieva.
To je dulezita informace pro truhlare-ted’ uz vi, co ma délat. Bude vyrabét méné cedrového nabytku a zacne
vyrabét vice nabytku z ofechu a visné€. V dusledku toho poklesne jeho poptavka po cedrovém dievu. Pokles
poptavky po cedru se pak promitne do snizeni jeho tézby.
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cedru a relativné vzroste t€zba jinych stromu.

Ptiklad ndm ukazuje, jak funguje cenovy systém. Kdyz se naptiklad n€ktery vyrobni zdroj stane
vzacnéj$im, musi byt o tom vyrobci a spotiebitelé informovdni. A skute¢né — zvétSeni vzacnosti se na trzich
projevi ve zvyseni ceny. Cena prenasi tuto informaci k vyrobctim a spotiebiteliim. Je informacnim
signalem, ktery se §iii ekonomikou,,jako kruhy na vodé®, tak jako se v naSem ptikladé¢ Sitilo zvySeni ceny
cedrt od majitelti cedrovych lest k truhlaifim a nakonec ke spotiebitelim, od nichz se ,,odrazem* §itilo zas




nazpét k truhlaiim a k majiteltim lesi. To je informacni funkce ceny. Aby vSak vyrobci a spotiebitelé na
tuto informaci reagovali, musi byt k tomu motivovdni. Truhlaf, jakmile se k nému dostaly informace o
zdrazeni cedrového dieva a o poklesu poptavky po cedrovém nabytku, chzél ménit sviij sortiment nabytku,
chtél spotfebovavat méné cedrového dreva. Pro¢ chtél? Protoze na tom vydelal — USettil drahé dievo a
nahradil jej levn¢j$im. Perspektiva vétSiho vydélku je jeho motivaci. Podobn¢ snaha uSetfit motivuje
spottebitele, aby snizil spotiebu vzacného (a tedy drahého) dfeva a nahrazoval ji spotfebou mén¢ vzacnych
(a tedy levngjSich) druhi dieva. Cenova informace tedy vlastné lidem fika: ,,mizes vyd¢€lat na tom, kdyz
mne vyuzije$ a kdyz spravné zareagujes“. To je motiva¢ni funkce ceny. Co by se stalo, kdyby dejme tomu
stat kompenzoval truhlaiim kazdé zvySeni ceny cedrového dieva statni dotaci, aby je uchranil pred
ztratami? Truhlafi by ztratili motivaci jakkoli reagovat na zménu cen — motivacni funkce cen by byla
potlacena.

Kone¢nym vysledkem $ifeni cenovych informaci a reakci na tyto informace je realokace (premisténi)
vyrobnich zdroji — prace a kapitalu. V naSem piikladé doslo ke snizeni t€zby cedrt a ke zvySeni tézby
jinych druht dfeva. Cast prace a kapitalu diive zaméstnanych t&Zbou cedri, byla pfevedena na t&Zbu jinych
druhti dieva. To je aloka¢ni funkce cen. Ceny alokuji (rozmist'uji) ekonomické zdroje mezi rizna uziti tak,
aby byly tyto zdroje vyuzivany efektivné.

Jak vidite, cenovy mechanismus je nepostradatelny pro fungovani ekonomiky. Je to mechanismus velmi
jemny — tak jemny, Ze neni mozné nahradit jej sebedokonalejsim planem.

1.7 Pravidla triniho systému

Aby mohl trzni systém spolehlivé fungovat, nestaci pouha svoboda volby a moznost sledovani vlastniho
zajmu. Takovy systém musi mit jista pravidla, kterd jeho ti€astnici dodrzuji. Tak jako dopravni provoz
musi mit pravidla, jinak by zkolaboval, také trzni systém musi mit vS§eobecn¢ dodrzovana pravidla, bez
kterych by nefungoval.

Trzni proces je ,,hrou v ramci pravidel” a nikoli ,,hrou bez pravidel“. Kdyby nemél pravidla, nebo kdyby
tato pravidla nebyla dodrZovana, nikdo by nesménoval, nikdo by nevyrabél pro trh.

Truhlaf v trznim systému

Truhlaf nakupuje prkna a vyrabi z nich nabytek, ktery prodava na trhu. Pfitom uzavira smlouvy s dodavateli
prken a s obchodniky nabytkem. KdyZ prosperuje a ma zisky, investuje do rozsifovani a modernizace svého
truhlarstvi, vyrabi vice nabytku a snazi se s nim proniknout na nové trhy. Aby v této ¢innosti pokracoval,
musi si byt jist, ze budou ostatni dodrZovat jista pravidla.

Truhlaf musi mit jistotu, Ze smlouvy, které uzavira s dodavateli a odbérateli, budou dodrzovany. Ve
spolecnosti, kde je nedodrzovani smluv tolerovano, lidé nepodnikaji.

Aby truhlar investoval ¢ast svych ziski do zvétSovani podniku, musi mit jistotu, ze jeho vlastnictvi je
nedotknutelné. V systému, kde by si lidé nebyli jisti nedotknutelnosti svého majetku, by se neinvestovalo.
A konec¢né, aby mohl uspésné konkurovat jinym truhlartim, musi mit truhlaf volny pfistup na trhy.
Predstavme si vSak, ze by vznikl cech truhlait, ktery by mél pravomoc kontrolovat piistup novych truhlait
na trh. Cech by mohl odmitnout vydat povoleni napt. z divodu, ze uchaze¢ neslozil pted komisi cechu
uspésné zkousky z truhlarské profese. Je docela pravdépodobné, Ze truhlari — ¢lenové cechu maji zajem na
tom, aby na trh nabytku nevstupovali novi truhlafi — konkurenti. Je mozné, Ze nas truhlar bude pak vytazen
jen proto, Ze mu cech pod n&jakou zdminkou odepte ¢lenstvi a tim i vstup na trh. Clenové cechu budou radi,
kdyz se zbavi nebezpecného konkurenta, ale spottebitelé budou poskozeni, nebot’ nebudou mit moznost
kupovat jeho kvalitni a levny nabytek. Nedostatek konkurence na trhu nabytku prospéje ¢lenim
truhlafského cechu, ale neprospé€je spotiebiteltiim.




Trzni ekonomika je systém zalozeny na sméné. Lidé vstupuji do vzajemnych sménnych vztahi. Tyto
sménné vztahy maji podobu smluv. Aby lidé sménovali, musi mit elementarni jistotu, Ze se smlouvy
dodrZuji.

Zakladni pravidla pro fungovani trzniho systému tedy jsou: dodrZovani smluv, ochrana soukromého
vlastnictvi a volny vstup na trhy. Tato pravidla musi byt soucasti pravniho fadu kazdé zemé, ktera ma
trzni ekonomiku. Nedostate¢na vynutitelnost dodrzovani smluv odrazuje od obchodovani.
Nedostate¢na ochrana soukromého vlastnictvi odrazuje od investovani. A neni-li volny vstup na trhy,
konkurence je potlacena.

1.8 Sankce trini konkurence

Je roz§ifenou piedstavou, ze existuji jen dva druhy sankeci, které vynucuji dodrzovani pravidel — zakonné
sankce a moralni sankce. Ano, tyto sankce jsou skute¢né nepostradatelné. Zakonné sankce ztélesnuje stat:
je to policie, vySetrovatelé, soudy a véznice. Moralni sankce zt¢lesniuje vefejné minéni (napiiklad mésto, ve
kterém ziji, nebo lidé mé profese). Zakony a moralni normy a s nimi souvisejici zakonné a moralni sankce
v8ak predstavuji pouze ,,vnéjs$i“ ramec trzniho procesu. Kdo porusuje tyto normy, mize o¢ekavat sankce —
ze strany statu a ze strany vetejného minéni. Zlod¢j se mize t&sit, Ze bude zavien a ze s nim lidé z jeho
okoli nebudou chtit nic mit.

Jenze kdyby mél trzni systém spoléhat pouze na zdkonné a moralni sankce, nestacilo by to k jeho
dobrému fungovani. Nastésti existuje jesté tieti druh sankci, které neprichazeji ,,zvnéjsku nybrz
,»Zevniti samotnych trht.

Obchodnici a podnikatelé védi, ze nejsou na trhu sami, ze maji konkurenci. A protoze chtéji na trhu zistat
a obstat v konkurenci, dodrzuji smlouvy. Nedodrzovani smluv je sankciovano samotnym trhem: lidé
prestavaji kupovat u firem, které porusuji smlouvy. A to takové firmy nakonec vytlacuje z trhu.

Jak vidite, lidé dodrzuji pravidla trzniho systému nejen pod tlakem zakonnych a moralnich sankci, nybrz
také pod tlakem sankei trZzni konkurence. A je to pravé tento druh sankci, ktery je nejucinnéjsi, protoze
pusobi automaticky a protoze ptisobi i v takovych ,,malych* ptipadech (kterych je ovSem velka vétSina).
Kdyby vynucovani pravidel spocivalo pouze na statu, potfebovali bychom tolik policistl, vySetfovatelt a
soudct, Ze bychom velkou vétSinu svych piijmt museli odevzdat statu na danich.

Muzete si pomyslet, ze sankce trzni konkurence piece jen neptsobi ve vSech ptipadech. To je pravda,
najdou se vyrobci a obchodnici, kteti porusuji pravidla bez ohledu na konkurenci.

Ale trzni konkurence nedovoluje systematické porusovani pravidel. Ty, kdo systematicky porusuji
pravidla, vytlacuje z trhu.

MiiZeme to v§ak ofekavat jen od takovych trhi, na kterych je dostateéna konkurence. Tam, kde
jsou trhy malé a konkurence na nich slaba, budete muset handrkovat nebo soudit.

Rika se, Ze pro dobré fungovani trhil je nezbytna dobra jurisdikce (tvorba a vynucovani prava). To je
pravda, ale plati to i naopak: jsou-li trhy velké a konkurence na nich silna, lidé na trzich dodrzuji
smlouvy a jurisdikce neni zahlcena malichernymi spory. Jsou-li trhy malé a konkurence na nich slaba,
budete v restauracich bézn¢ dostavat mouchy v polévce a hodinafi nebudou bézn¢ uznéavat reklamace. V
ekonomice se skomirajicimi trhy je tloha obchodnich inspekci, hygienikli a soudli mnohem vétsi nez v
ekonomice s velkymi trhy a silnou konkurenci.

1.9 Ekonomicky kolobéh

Trzni hospodarstvi je slozity systém, v némz funguji miliony lidi a kde kazdodenn¢ probihaji miliony
sménnych transakei. Abychom pochopili, jak tento systém funguje, podivejme se na jeho zékladni
strukturu. Budeme pfitom uvazovat nejjednodussi piipad: ekonomiku, ktera se sklada jen ze dvou sektorti —



sektoru domacnosti a sektoru firem (pozd¢ji uvidime, ze sektort je vice). Vychodiskem pro vyrobu jsou
vyrobni faktory: ptida (a dalsi ptirodni zdroje), prace a kapital. S vyuzitim vyrobnich faktori se vyrab¢ji
statky, tj. zbozi a sluzby. Vyrobni faktory jsou ve vlastnictvi domacnosti a ty je pronajimaji firmam.
Penize, které domacnosti od firem dostanou, jsou diichody domacnosti. Za n¢ pak domacnosti od firem
nakupuji statky. Penize, které firmy dostanou od domacnosti, jsou prijmy firem. Za ty si pak firmy op¢t od
domacnosti najimaji vyrobni faktory. Ekonomika funguje jako nepietrzity kolobéh.

FIRMY

piijmy firem vydaje

", firem

dachody
domacnosti

vydaje
domacnosti ] DOMACNOSTI hee

vyrobni faktory
(ptirodni zdroje, kapital, price)
Obrazek 1: Ekonomicky kolobéh

Pan Noviak v ekonomickém kolobéhu

Pan Novak mé dam, rybnik, pole a né¢jaké penize. V patie svého domu bydli a v pfizemi si zfidil restauraci.
V rybniku chova kapry, které pfipravuje hostim. Pole pronajal sousedovi. Penize ulozil v bance. Banka
jeho penize ptjcila panu Ttiskovi na rozsifeni jeho truhlarny. Pan Novak ma ovSem také vlastni pracovni
schopnosti, které uplatiiuje pii vedeni své restaurace.

Zkusme majetkovou situaci, ekonomickou ¢innost a sménné transakce pana Novaka strukturovat podle
predchoziho modelu ekonomického kolob&éhu: vyrobnimi faktory pana Novaka jsou rybnik, pole (to jsou
ptirodni faktory), penize, ¢ast domu, v niz ma restauraci (to je kapital) a jeho prace.

Pan Novék své vyrobni faktory pronajima témto firmam: zemédé¢lci, kterému pronajal pole. Ttiskove
truhlafstvi, kterému (prostfednictvim banky) ptjcil penize. A konecné své vlastni firmé — restauraci ,,U
Novaku“, které prenechal ¢ast domu (namisto, aby v ni bydlel), rybnik a svou praci.

Duchody, které pan Novak ze svych vyrobnich faktorti dostava, jsou nasledujici: N4jem, ktery dostava od
zemédélce. Uroky, které dostavéa od banky ze svého vkladu (a které banka dostava od Ttiskova truhlaistvi).
A konecné€ vynosy ze své restaurace, jejichZ zdrojem je ptizemi domu, rybnik a Novakovy pracovni vykony
spojené s vedenim restaurace.

Za své duchody si pan Novak kupuje statky . spotfebni zbozi a sluzby. Mimo jiné také nabytek od truhlare.
A konec konct také pivo od své vlastni restaurace a kapry z vlastniho rybnika (tfebaze tyto koupé
neprobihaji na trhu).

Pan Novék vystupuje hned v n€kolika trznich rolich, je vlastnikem vyrobnich faktorti. Je firmou, ktera
kupuje vyrobni faktory od jinych (naptiklad kupuje praci kuchare a ¢isnika), ale 1 od sebe sama (dim,
Novakovu praci a kapry z Novakova rybnika). A je i spottebitelem, ktery si za své duchody kupuje
spotiebni statky.




1.10 Raciondalni chovani, ¢lovék ekonomicky a efektivni alokace

Zakladnim ptedpokladem, na kterém ekonomie stavi, je predpoklad racionalniho chovani ¢lovéka.

Racionalitu ¢lovéka nelze posoudit podle toho, jaké si voli cile, jaké ma preference. Preference Cloveka
jsou subjektivni a neexistuje zadné objektivni kritérium, podle kterého by bylo mozné posoudit, které z nich
jsou vice a které¢ mén¢ racionalni. A protoZe nemohu posoudit, zda jsou mé cile lepsi nez vase cile nebo
cile kohokoli jiného, je jen jedno smysluplné FeSeni — ponechat na kazdém, aby si sam volil své vlastni
cile.

Racionalitu lidského chovani nenalezneme ve volbé cilii, nybrz ve volbé prostredkii k dosaZeni
cili. Racionalita lidského chovani znamena, Ze je clovék schopen nalézt ty cesty, po kterych dojde
ke svym ciliim efektivné, tj. s minimalnimi naklady.

Aby ekonomové dokazali 1épe analyzovat toto chovani, vytvotili si zvlastni abstrakci ¢lovéka — je to
clovek ekonomicky. Takovy €lovék ekonomicky nema na zieteli nic jiného neZ maximalizovat své
vynosy a minimalizovat své naklady. Zadny z nas neni stoprocentnim &lovékem ekonomickym, nebot’
nase chovani je ovlivnéno také mnoha jinymi motivy nezli jen maximalizaci vlastniho uspokojeni a
minimalizaci vlastnich nakladd. Ale v kazdém z nas je kus ¢lovéka ekonomického. A ekonomie zkouma
prave tuto ¢ast nasi povahy.

Ekonomie objasniuje, jak ¢lovék voli mezi prileZitostmi. RozSifenym omylem je to, Ze se ekonomie
zabyva pouze rozhodovanim o pouzivani pen¢z. Ekonomie analyzuje jakékoli rozhodovani ¢loveka, pii
kterém bézi o volbu mezi prilezitostmi.

Co je pro tebe dilezitéjsi?
Pan Novak je se svou zenou na tydenni dovolené. Prvni tfi dny stravil na prochazkéch se Zenou, ale ¢tvrty
den prohlasi, Ze by rad Sel misto prochazky na ryby. Pani Novéakova se citi dot€ena a fikd svému muzi:

vvvvvv

vvvvvv

Otazka pani Novakové, ,,zda znamenaji ryby pro jejiho muze vic nez ona“, je ovsem nesmysIn¢ polozena.
Kdyby pan Novék ovladal ekonomicky zptisob mysleni, odpovédel by ji: ,,Ovsemze jsi pro mne nejdrazsi
na svété. Ale to nema nic spolecného s mou volbou mezi prochazkou a rybami dnes odpoledne. Tato volba
neni volbou mezi celkovymi hodnotami, nybrz mezi meznimi hodnotami. Jde o to, zda je pfirastek
uspokojeni z prochazky s tebou vyssi nebo nizsi nez ptirtstek uspokojeni z rybateni. A po tfech dnech
prochazek jisté chapes, ze muj ptirtstek uspokojeni z rybateni by byl prosté vétsi.“ Kdyby pani Novakova
ovladala ekonomicky zptisob mysleni, dala by svému manzelovi za pravdu a pustila by jej na ryby, protoze

N4

Racionalni ¢ili efektivni volba z nabizejicich se piileZitosti je zakladni otazkou ekonomie. Rikdme tomu
problém efektivni alokace. Clovék voli mezi piilezitostmi tak, Ze porovnava jejich naklady a vynosy.
Resi problém: jak mam alokovat (rozmistit) své zdroje mezi nabizejici se p¥ileZitosti, abych z nich
dosahl maximalniho vynosu ¢i uspokojeni)?

Lidé se chovaji v souladu s ekonomickymi zakony i pFesto, Ze tyto zakony neznaji a nikdy je
nestudovali. Kdyby se ale podle nich nechovali, brzy by poznali, Ze si ptisobi $kody, které by zménou
svého chovani mohli odstranit.




Racionalita spociva nikoli v tom, Ze je Clovék neomylny, ale v tom, Ze systematicky neopakuje
chyby, nybrz uéi se z nich a napravuje je.

Shrnuti

Chovani ¢lovéka je ovliviiovano subjektivnimi vlivy, které nelze métit. Ekonomie nemuize plné
ptevzit metody ptirodnich véd, protoZe motivy lidského chovani nejsou méfitelné tak, jako ptirodni
jevy.

Ekonomie se zabyva otazkami, které maji bezprostiedni vliv na blahobyt lidi. Proto je, mnohem
vice nez jiné védy, védou politickou.

Svoboda volby je hybnou silou vyvoje spole¢nosti. Trzni ekonomika je systémem zalozenym na
svobodé¢ volby.

Cim vétsi skupina lidi, tim slabsi jsou motivace zaloZené na vzajemné solidarité, a tim silngjsi jsou
motivace zalozené na vlastnim prospéchu. Trhy dokazi sladit sledovani individualnich zajmi a
docileni spolecenského zajmu.

Ceny maji tf1 funkce — informac¢ni, motiva¢ni a aloka¢ni. Cena pfenasi informaci o vysi nakladt a o
vy$i poptavky.

Zéakladni pravidla pro fungovani trzniho systému jsou: dodrZzovani smluv, ochrana soukromého
vlastnictvi a volny vstup na trh.

Pravni a moralni sankce za nedodrzovani pravidel jsou nezbytng, ale samy o sob¢é nedokazi zajistit
fungovani trzniho systému. K tomu jsou nezbytné sankce trzni konkurence, ktera ty, kdo
systematicky porusuji pravidla, vytlacuje z trhi.

Ekonomika funguje jako nepfetrzity kolob&h. Domacnosti maji vyrobni faktory (praci, padu,
kapital), které pronajimaji firmam. Firmy pomoci vyrobnich faktort vyrab¢ji statky, které prodavaji
doméacnostem.

Racionalitu lidského chovani nenalezneme ve volbé cilt, nybrz ve volbé prostiedkll k dosazeni cilti.
Clovék je schopen nalézt efektivni cesty, po kterych dojde ke svym cilam.

Clovék voli mezi ptileZitostmi tak, Ze porovnava jejich naklady a vynosy. Snazi se alokovat své
zdroje tak, aby z nich dosahl maximalniho vynosu ¢i uspokojeni s minimalnimi naklady. Toto
chovani clovéka ma podobu tapani, které vSak nepostrada racionalitu. Tato racionalita spociva v
tom, ze ¢lovek sice déla chyby, ale uci se z nich a napravuje je.

Kli¢ové pojmy

Svoboda volby ¢ trzni systém e trzni konkurence ¢ informacni funkce cen * motivacni funkce cen °
alokac¢ni funkce cen ¢ ekonomicky kolob¢h « vyrobni faktory ¢ statky ¢ clovek ekonomicky ¢
racionalni ekonomické chovani ¢ efektivni alokace



